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Moduli didattici Orario Giorno Docente 
I Modulo – Marketing Internazionale  
Prezzi e redditività. Canali distributivi 
I principi del marketing e la loro applicazione in un 
contesto internazionale. Le 4 “P”.  
 
Modalità di fissazione dei prezzi e redditività.  
La distribuzione in ambito internazionale 
 

9-13/14-17 26 e 27  
maggio 

 
 

Marco Curti 

II Modulo - Business Plan 
Come e cosa scrivere nel piano aziendale di 
internazionalizzazione 
 

9-13/14-17 9 e 10    
giugno 

 
 

Luca Gnan 

III Modulo – Marketing Internazionale 
La comunicazione a supporto dei processi di 
internazionalizzazione 
Coordinare gli strumenti tradizionali con le tecnologie 
web e gli approcci innovativi 
 

9-13/14-17 16     
giugno 

 
 

Alfonso Pace 

IV Modulo – Valorizzazione e tutela della 
proprietà intellettuale 
La difesa del marchio/brand aziendale  

9-13/14-17 17 e 24 
giugno 

 
 
 

Fabio Angelini 

V Modulo – Contrattualistica Internazionale 
Gli aspetti legali e contrattuali nei processi di 
internazionalizzazione 

9-13/14-17 
 
 
 
 

30 
giugno 

e 
1°luglio 

 
 
 

Marco Tupponi 
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VI Modulo – Pagamenti internazionali e gestione 
del rischio di credito 
I pagamenti internazionali e la gestione dei crediti 
export 
Intervento della Banca BNL Paribas 
Servizi di pagamento nel contesto internazionale e 
focus sui pagamenti “semplici” 
Pagamenti documentari, caratteristiche ed intervento 
delle banche 

9-13/14-17 
 
 
 

9-13 

7 luglio 
 
      
 

8luglio 

Domenico Del Sorbo 
 
 

 
 

Amedeo Gallina (BNL) 
 

Pierluigi Basconi (BNL) 
VII Modulo –  
Trasporti , dogane e logistica 
Sistemi di trasporto, termini di resa nei trasporti 
internazionali (Incoterms 2010), problematiche 
doganali e logistica 
 
Fiscalità internazionale 
 

9-13/14-17 
 
 
 
 
 

9-13/14-17 

15  sett.
 
 
 
 
 

16 sett. 
 

Studio Toscano 
 
 
 

 
Daniele Lorenzini 

 
VIII Modulo –  Tecniche del commercio 
internazionale  
L’organizzazione dell’ufficio export e le attività 
operative di gestione degli scambi commerciali con 
l’estero. 

9-13/14-17 23 e 29 
sett. 

Antonio Olivieri 

IX - Le relazioni tre le PMI e le banche  
Il ruolo della banca nel finanziamento delle PMI 
  
Intervento della Banca Unicredit 
Il supporto del sistema bancario ai processi di 
internazionaizzazione. 

9-13/14-17 
 
 
 

9-13/14-17 

6 
ottobre 

 
 
7 

ottobre 

Daniele Lorenzini 
 
 

Sergio Miele  (Unicredit) 
 

Raffaele Potenza 
(Unicredit) 

X Modulo –  
Finanziamenti all’internazionalizzazione  
I finanziamenti nazionali a supporto delle attività di 
internazionalizzazione 
 
Strumenti pubblici a sostegno delle PMI per 
l’internazionalizzazione 
I Servizi dell’ICE  
Gli strumenti finanziari della SIMEST 
Il ruolo della SACE 
 

9-13/14-17 
 
 
 
 

9-13 

14 
ottobre 

 
 
 
 

20 
ottobre 

(da 
conf.) 

 
Andrea Aguiari 
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